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Lubisz pracowa z lud mi, interesujesz si technik i chcesz rozwija si w sprzeda y nowoczesnych
technologii?

Nie musisz by ekspertem od systemdw sterowania maszynami. Szukamy osoby, ktéra ma pierwsze doKwiadczenia w
sprzedally B2B, dobrze odnajduje sil¥ w pracy z klientami i chce rozwijall si w branXy maszyn budowlanych oraz
nowoczesnych technologii.

Jeleli jestelX osobl ciekaw Bwiata, lubisz budowal relacje, chktnie uczysz sill nowych rzeczy i motywuje CiX zdobywanie
nowych klientow — chcemy Ci poznakX.

Na tym stanowisku bXdziesz rozwijak sil pod okiem doRwiadczonego Regional Sales Managera, ktéry stopniowo
wprowadzi Ci¥ w Kwiat rozwikzak Machine Control.

Mtodszy In ynier Sprzeda y - Systemy Sterowania Maszy

Wojewddztwa lubuskie i zachodniopomorskie

To Ci zainteresuje Kogo szukamy?
& Aktywne pozyskiwanie nowych klientdw i rozwijanie Najwalniejsze jest dla nas nastawienie. Szukamy osoby,
dtugofalowych relacji biznesowych. ktora:

& Poznawanie potrzeb klientow oraz dobor
odpowiednich rozwizal Leica Geosystems.

# Regularne wizyty u klientow oraz praca w terenie.

& Prowadzenie prezentacji produktow oraz demonstraciji
rozwizal Machine Control.

# Wspotpraca z Regional Sales Managerem przy
przygotowywaniu ofert handlowych.

# Udziat w negocjacjach handlowych oraz procesie
sprzedaly.

# Realizacja indywidualnych celéw sprzedaKowych.

& Monitorowanie rynku, inwestycji oraz dziataX
konkurencii.

# Wspodtpraca z dziatem marketingu, serwisu i

# posiada okoto 1-3 lat doXwiadczenia w sprzedaly
B2B,

# |ubi aktywnie pozyskiwaXl nowych klientéw i budowall
dtugofalowe relacje,

# dobrze odnajduje siX w pracy terenowej i lubi czXste
spotkania z klientami,

# interesuje siX technikX oraz nowoczesnymi
rozwiKzaniami i chce rozwijak siX w sprzedakly
technologii,

# jest komunikatywna, samodzielna i nastawiona na
realizacj¥ celow,

# posiada prawo jazdy kat. B,



pozostatymi zespotami. # zna Xzyk angielski na poziomie umoKliwiafXcym
# Praca z systemem CRM oraz raportowanie dziataX komunikacj,
sprzedaKowych. # sprawnie postuguje siX pakietem MS Office.

Dodatkowym atutem b dzie:

# wyksztatcenie techniczne (np. budownictwo,
geodezja, mechanika, mechatronika, automatyka lub
kierunki pokrewne),

# doRwiadczenie lub znajomolX branXy budowlane;,
geodezyjnej, maszyn budowlanych, machine control,
rolnictwa precyzyjnego, hydrauliki sitowej, automatyki
przemystowej lub sprzedally technicznej B2B,

# znajomoll systemu Salesforce lub innego CRM.

Co oferujemy?

kompleksowe wdroKenie do Rwiata Machine Control,

codzienni wspodtprack i mentoring doXwiadczonego Regional Sales Managera,

mokliwolX rozwoju w jednej z najbardziej innowacyjnych technologii dla branky budowlanej,
prack w miXdzynarodowej organizacji Leica Geosystems | Hexagon,

prywatni opiek® medycznK,

grupowe ubezpieczenie na Kycie,

dofinansowanie do zajXX sportowych,

elastyczny czas pracy,

samochadd stulbowy réwniel do ullytku prywatnego,

telefon stukbowy rowniel do ullytku prywatnego.

O nas

Hexagon jest wiod¥cym dostawc rozwikizaX z zakresu cyfrowej rzeczywistoXci i zatrudnia ponad 24 000 pracownikow w
50 krajach. Staniesz siX czKXCiX silnego, doXwiadczonego, inspirujlcego i zmotywowanego zespotu ekspertow, ktory
wspolnie ksztattuje przysztokX firmy Hexagon. W naszym wysoce innowacyjnym i rénorodnym Krodowisku bidziesz mieX
molliwolX wykorzystywania oraz rozwijania swoich umigfXtnoci.

Elastyczne modele pracy pozwalaj}l idealnie fXczyX Kycie zawodowe z prywatnymi zainteresowaniami.

APPLY NOW

Leica Geosystems Sp. z 0.0.
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